ANALISI DAFO DEL PROJECTE EMPRESARIAL

El DAFO és una bruixola per prendre decisions infqrmades i
enfortir el teu projecte davant els desafiaments. Es essencial
per entendre la teva situacio actual i planificar el futur.

Es recomanable fer una analisi DAFO del projecte de nova
empresa on es destaquin per una banda les debilitats (punts
febles)i les fortaleses (punts forts) de I'esmentat projecte,
i per una altra, les amenaces i les oportunitats del projecte.

Aixi doncs, podrem preveure possibles riscos i problemes,
de la mateixa manera que podrem avancar futures
oportunitats i potenciar els punts forts del nostre projecte
empresarial.

A continuacio, t’explico com fer-ho:

-> Quins soén els punts febles del teu projecte?
Fes una llista objectiu de les principals febleses del teu
projecte i prepara un pla d’accid per a corregir o minimitzar
aquests handicaps.

—> Quines soén les fortaleses de la futura empresa?
Llista un a un els punts forts del projecte, i explica de quina
forma els aprofitaras per a maximitzar les opcions d’éxit del
negoci.

-> Quins elements amenacen el projecte?
Determina quins canvis en I'entorn poden representar una
amenaga per a la teva empresa. Hauras de tenir preparat un
pla d’accio per si aguests riscos es converteixen en realitat.
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-> Quines oportunitats es podrien aprofitar?
Intenta anticipar els canvis que podrien beneficiar-te i
tingues preparat una breu explicacié de com aprofitaries
aquestes variacions.

CONSELLS

-> Fes I’analisi en equip per tenir diverses perspectives si sou
més d’un promotor.

- Sigues objectiu i realista en les teves respostes.

> Actualitza el DAFO reqularment, ja que 'entorni el negoci
evolucionen.
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FACTORS INTERNS - PROPIS DEL PROJECTE

/DEBILITATS ) b /FORTALESES (+) b
Qué es pot evitar? Atencio client

Qué cal millorar?

Variaci¢ de productes o serveis/ especialitzacio

Quina desavantatge hi ha a 'empresa?

Quins factors fan reduir les vendes?

Horari d’ atencio public

Qué es fa malament?
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FACTORS EXTERNS - L ENTORN

/AI\/IENACES ) h
Principals obstacles del negoci
Qué fa bé la meva competéncia?
Que fareduir el meu volum d’ ingressos”?
Quines tendéncies del mercat perjudiquen el meu negoci?
- /

(. )
OPORTUNITATS (+)
Quines circumstancies fan afavorir el meu negoci?
Quines tendéncies del mercat afavoreixen el meu negoci?
Quina conjuntura social, economica i/o politica afavoreixen
el meu neqgoci?

- /




